
hairfree

1

St
an

d 
01

.1
0.

.2
01

6 
  V

2.
2

Wochenbericht

hairfree Institut:               Datum von:       bis:      

Das Institut

1. Aktuelle Zahlen dieser Woche:

    Beratungen                Angebote         Neu-KVs                   Nachbuchung              Bestätigung 
    stattgefunden              in €          in €      in €               in €

    
 
2. Kann das Monatsziel erreicht werden? Bitte rot, gelb oder grün markieren:

3. Was waren unsere größeren Erfolge in dieser Woche in unserem Institut?

4. Welche Enttäuschungen / Frustrationen gab es in dieser Woche in unserem Institut?

5. Wie viele Neukundenkontakte gab es in dieser Woche?

    Walkin:                Telefon:          Internetformular:    Promotion:              Empfehlung:

6. Wie viele Beratungen sind in den nächsten 14 Tagen terminiert?
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Wochenbericht

Die Institutsleiterin

Was habe ich in dieser Woche getan, um meine Mitarbeiter weiter zu entwickeln?

Worauf werde ich mich in der nächsten Woche konzentrieren?

Wobei brauche ich in der nächsten Woche Unterstützung?

Für welche Kunden wurden für welche Areale Nachbuchungen besprochen und vorbereitet?

Wofür bin ich in dieser Woche besonders dankbar?

Unterschrift der Institutsleiterin
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